
  
  

Die HORSTKEMPER MASCHINENBAU GmbH ist ein erfolgreiches mittelständisches Unternehmen mit 
mehr als 80 Mitarbeitern. Wir entwickeln und produzieren individuelle Maschinen und Anlagen, vorrangig 
für die Möbelindustrie, sowie für die Logistik- und Automobilindustrie. Zur Verstärkung unseres Teams, 
suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt Mitarbeiter (m/w/d) in Vollzeit.  

 
Vertriebsingenieur Maschinenbau (M/W/D)   

 

Ihre Aufgaben   

• Eigenverantwortliche Betreuung und strategische Weiterentwicklung unseres Kundenportfolios für 
die Holzwerkstoff- und Möbelindustrie im In- und Ausland 

• Aufbau nachhaltiger Kundenbeziehungen sowie gezielte und proaktive Neukundenakquise in den 
Zielbranchen 

• Analyse spezifischer Kundenanforderungen, sowie enge Zusammenarbeit mit der Technik und 
Produktentwicklung zur Erarbeitung individueller Systemlösungen im Bereich Maschinen- und 
Anlagenbau 

• Durchführung des gesamten Vertriebsprozesses: Kundenansprache, Analyse der 

Aufgabenstellung, Konzeptionierung, Beratung, Kalkulation, Angebotserstellung und -verfolgung 

inklusive Terminplanung.  

• Entwicklung und Umsetzung von Vertriebsstrategien, durchführen von Marktanalysen, 
Beobachtung von Branchentrends sowie Identifikation neuer Potenziale und Anwendungen 

• Präsentation der Produkte und Lösungen bei Kunden, auf Fachmessen und in Webinaren 

• Selbstständige Verhandlung von Verträgen in deutscher und englischer Sprache 

• Reisen zu Kunden im In- und Ausland 

 

Unsere Erwartungen  

  

• Abgeschlossenes Studium oder Technikerqualifikation im Bereich Maschinenbau 

• Einschlägige Berufserfahrung (mind. 5 Jahre) im technischen Vertrieb von Automations- und 
Handlingslösungen im Maschinen- und Anlagenbau, vorzugsweise für die Holzwerkstoff- und 
Möbelindustrie  

• Analytische Fähigkeiten zur Erarbeitung technischer Lösungen, sowie ein sicheres Auftreten im 
vertrieblichen Umfeld 

• Technisches Verständnis mit Expertise in rechtlich-kaufmännischen Fragestellungen, 
Kommunikationsstärke, Verhandlungssicherheit und Freude an internationaler Kundeninteraktion  

• Ausgeprägte Eigeninitiative, analytische Denkweise und Teamorientierung 

• Sicherer Umgang mit ERP-/CRM-Systemen sowie sehr gute Kenntnisse in MS-Office  

• Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse  

• Hohe Reisebereitschaft im In- und Ausland  

 
 
Wir bieten Ihnen eine interessante und vielseitige Tätigkeit mit großem Gestaltungsspielraum in einem 
dynamischen Team, sowie gute Sozialleistungen und Arbeitsbedingungen. Bitte geben Sie bei Ihrer 
Bewerbung Ihre Verfügbarkeit sowie Ihre Gehaltsvorstellung an.  

 
 

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Dann freuen wir uns über Ihre aussagekräftige Bewerbung! 

 
Horstkemper Maschinenbau GmbH 

Löfkenfeld 65 | 33397 Rietberg | Fon: 02944-9702-0 
Email: Personal@Horstkemper.de | Web: www.Horstkemper.de 
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